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Créée en 2001, la société Sibio est un éditeur de logiciels plus particulierement dédié au domaine de la recherche
que ce soit en santé humaine, en biologie ou encore en agroalimentaire. Raynald de Lahondeés, co-fondateur de
Sibio, nous présente cette entreprise et son domaine dactivité.

Spectra Analyse : Pourriez-vous nous présenter succinc-
tement la société Sibio ? Quelle est son origine ?
Raynald de Lahondes: Sibio a été créée en 2001. Nous
étions deux fondateurs : David Bouyat, un ingénieur dans le
domaine des nouvelles technologies de l'information, et moi
méme, issu de l'école Polytechnique et titulaire d’une these de
biologie réalisée a I'Institut Pasteur. Nous avons été lauréats
du concours national de création d’entreprise de 'TANVAR et
du Prix Tremplin de la fondation Aventis, deux distinctions
qui ont contribué au bon démarrage de notre activité dédi-
tion de logiciels pour les laboratoires. En 2003, de nouveaux
investisseurs ont rejoint le projet, nous avons ainsi pu lever
300 000 euros, grace la société de capital-risque de proximité
Hedera. Les premieéres versions de notre LIMS sont sorties a
la fin de I'année 2003. Nos effectifs étaient alors de cinq per-
sonnes. Si au départ notre activité concernait un produit mix-
te LIMS - cahier de laboratoire électronique, nous nous som-
mes, depuis, ré-orientés vers les LIMS purs. En 2005 nous
avons emménagé sur le parc Biocitech & Romainville (Seine-
Saint-Denis). Depuis 2006 nous développons également des
services qui sont indépendants de notre logiciel : nous faisons
de la supervision (infogérance) et du consulting en migration
informatique. Aujourd’hui Sibio emploie huit personnes,
pour un chiftre d’affaires de 340 k€ en 2007 et un prévisionnel
de 500 k€ pour 'année 2008.

De quels soutiens avez-vous bénéficié ?

RdL : Lattribution des deux prix au tout début de notre acti-
vité a été un formidable plus. Aventis a notamment joué
aupres de nous le role de conseiller. Nous avons également
bénéficié du soutien de la BDPME a Iépoque. La région, via
I'AFAS (systéme de prét personnel garanti par la région), nous
a également soutenu. Lors du lancement de nos premiers
produits, I'Institut Pasteur, avec qui j’avais des liens, a été un
de nos premiers clients.

Dans un secteur aujourd’hui encore trés fragmenté, quel-
les sont les clés permettant a un éditeur indépendant, de
taille modeste, de tirer son épingle du jeu ?

RdL : Nous sommes effectivement un éditeur de taille mo-
deste mais nous sommes établis sur le secteur depuis mainte-
nat sept ans. Sur ce secteur la clé essentielle est, selon moi,
linnovation. Le produit, datant de 2003, a beneficié d’'une re-
fonte importante en 2006 et d’autres innovations en 2008,
dont un nouveau moteur. Notre taille nous permet d’établir
un contact direct avec nos clients. Nous disposons ainsi de
beaucoup de souplesse pour faire évoluer notre logiciel en
proposant quasiment du développement a fagon, notre réac-
tivité est trés importante. Nous avons l'ambition d’étre totale-
ment transparents par rapport a notre produit, nous propo-
sons sur notre site Web un « chiffreur » que tout utilisateur
potentiel de notre LIMS peut consulter afin d'obtenir un de-
vis en ligne sans méme contacter notre service commercial.
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Sibio posséde une philosophie particuliére : nous n'avons pas
oublié que nous sommes issus de la recherche académique ot
les ressources informatiques sont rares et les personnels dé-
diés ne sont pas toujours habitués & paramétrer des LIMS
pour les scientifiques. Face a cette problématique nous avons
choisi de proposer un produit tres graphique, ne nécessitant
pas de connaissances particuliéres en informatique.

Quels sont les services proposés par Sibio et concreéte-
ment, quel est 'apport de votre savoir-faire ?

RdL : Notre objectif est de proposer des solutions les plus
complétes possibles. Au niveau des services, nous faisons de
linfogérance, clest a dire la mise en place de solutions conne-
xes (messagerie...) et de la maintenance matériel si nécessai-
re. Nous répondons a des questions posées sur la connecti-
vité entre les LIMS, qui ne sont apres tout que des éléments
du systeme, et d’autres applications. Nous proposons ce ser-
vice sans qu'il soit nécessairement associé a notre logiciel. Pa-
rallelement nous réalisons du consulting en systéme d'infor-
mation : nous développons de nouveaux systémes, non reliés
aux LIMS mais qui leurs sont connexes.

Quels sont aujourd’hui selon vous les besoins spécifiques
des laboratoires de biotechnologies, tant académiques
que privés, en matiére de solution informatique ?

RdL : Vaste question ! Les besoins sont tres divers. Certains
gros acteurs du marché ont pris linitiative de proposer des
mutualisations de licences. Mais les besoins communs se li-
mitent souvent a la messagerie, 'administration... rien qui ne
soit vraiment spécifique au secteur des laboratoires. Nous
sommes aujourd’hui dans une phase de structuration impor-
tante, une phase de concentration et de maturation des ac-
teurs du secteur. Les besoins évoluent, car les entreprises sont
maintenant équipées et assez structurées au niveau informa-
tique. Le LIMS s'impose comme une piece maitresse dans les
systémes d'information des laboratoires. Pourtant de nom-
breux laboratoires utilisent encore Excel, ce qui constitue pour
eux un facteur tres rapidement limitant. Les utilisateurs re-
cherchent un LIMS en ayant une idée trés précise, ce qui nétait
pas le cas il y a quelques années. Aujourd’hui les cahiers des
charges sont précis, et les contraintes budgétaires tres claires.

Quel est 'avenir de Sibio ?

RdL : Nous équipons a ce jour une vingtaine de sites avec no-
tre LIMS. Le lancement de la nouvelle version nous occupe
pleinement. Pour I'année 2009, nous porterons notre effort
sur la commercialisation et le développement de notre com-
munication en nous appuyant notamment sur nos intégra-
teurs, les sociétés BioXpr (Namur, Belgique) et Genomining
(Montrouge, Hauts-de-Seine).
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